
            

 

 

 

 

 
► Gestion, approvisionnement, dispensation des médicaments  
► Gestion de stocks, suivi de la consommation des médicaments, prise de commandes avec les fournisseurs  
► Contrôle de la validité des ordonnances, analyse et vérification, conseil des clients  
► Mise en place et gestion des Relations Professionnelles avec les leaders d’opinion (KOL’s)  
► Relation avec les associations de patients, gestion des Relations avec les Institutions de Santé 
► Développement et gestion d’une activité sur une zone géographique  
► Représentation de l'entreprise, relation avec les associations de patients, participation aux congrès  
► Représentation, promotion et information médicale auprès des établissements de santé 
► Management d’équipes (15 personnes), animation, assistance et formation scientifique 
► Techniques marketing et commerciales internationales 
► Veille scientifique et concurrentielle, participation aux congrès, anglais professionnel 
 
 
 

2010 à ce jour   FLD PROMOTION & BSR PHARMA Limited : = Consultant  
Recherche d’informations, étude de marchés 
Sélection et création d’un fichier de Distributeurs et Force de Vente  
Conseil en organisation, formation 
Organisation d’un réseau commercial 

 
2007 à 2009  GENOPHARM : =Manager Hospitalier (Ile de France + 28 + 45) 

Mise en œuvre de la stratégie commerciale à l’hôpital, organisation de Staff, EPU 
Elaboration de plans d’actions sectoriels  
Evolution de 52,51% du CA la 1ère année, et 66,51% la 2ème année 
Domaines : Anesthésie, Cardiologie, Chirurgie, Dermatologie, Endocrinologie, Gériatrie, 
Hématologie, Médecine Interne, Néonatologie, Neurologie, Oncologie, Pneumologie, 
Radiothérapie, Réanimation, Rhumatologie, Urgences. 
 

2003 à 2006  SANOFI-AVENTIS, ALTANA PHARMA (Prestation CL-INNOVATION): =Visiteur Médical 
(78p - 93p - 95p) 
Evolution du R/O : de 91,66% à 109,22% sur la période 
Domaines : Allergie, Médecine Générale, O.R.L., Pédiatrie, Rhumatologie. 
 

2000 à 2000  AP-HP PITIE SALPETRIERE: == Pharmacien Attaché Vacataire 
 
1991 à 2003  OFFICINE DE PHARMACIE: == Pharmacien d’Officine 
  

 

2014 Diplôme Universitaire : « PHARMACOVIGILANCE ET SECURITE DU MEDICAMENT » (en 
cours)(Faculté de Pharmacie/Université Paris Descartes) 

2006 -2007 Formation Niveau I : « RESPONSABLE COMMERCIAL ZONE EXPORT » (Centre de Techniques 
Internationales/Asnières) 

2002- 2003 Master 2 Management Spécialité : « MARKETING DES PRODUITS DE SANTÉ 
(mpss) » (Institut d’Administration des Entreprises/Nantes)  

2002  Diplômes Universitaires de « VISITE MÉDICALE », « COSMÉTOLOGIE », « MAINTIEN A DOMICILE » 
(Faculté des Sciences Pharmaceutiques et Biologiques de Châtenay-Malabry/Paris XI) 

1991  Doctorat d’Etat en Pharmacie 
    

 

 

Généalogie  

FORMATION 

Frédéric DOUMBÉ 
22, Résidence Géricault  
78150 Le Chesnay 
Port : 06-50-82-51-62 
E-mail : fbpd@hotmail.com 

PHARMACIEN  
PHARMACOVIGILANCE 

 

EXPÉRIENCES  PROFESSIONNELLES 

CENTRES  D’INTERET 

COMPETENCES 
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